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پاسخ :


درآمد فروش اساساً در مقطعي شناسايي و درحسابها منعکس ميشود که فرآيند کسب سود عمدتاً کامل و داد و ستدي واقع شده باشد. مبناي اندازه‌گيري درآمد فروش، ارزش منصفانه مابه‌ازاي دريافتي و / يا دريافتني در اين داد و ستد است. ارزش منصفانه مابه‌ازاي مربوط معمولاً معادل قيمت فروش نقدي کالاست، اما در مواردي که اخذ پيش دريافت موجب کاهش نرخ فروش نقدي شود، اندازه‌گيري درآمد فروش و نحوه برخورد حسابداري با تفاوت قيمت فروش به يکي از دو طريق زير صورت گيرد:


1) چنانچه با توجه به قراردادهاي منعقده، توافقات انجام شده و مستندات موجود، مبلغ تفاوت قيمت تابعي از مبلغ پيش دريافت و گذشت زمان باشد و ارتباط مستقيمي نيز با وقوع رويداد فروش نداشته باشد، تفاوت مزبور قابل تهاتر با درآمد فروش نيست و بنابراين از يک طرف، درآمد فروش برمبناي قيمت نقدي اندازه‌گيري و از طرف ديگر اين تفاوت معمولاً در عداد هزينه‌هاي تأمين مالي دوره مربوط طبقه‌بندي و در صورت سود و زيان نشان داده مي‌شود.


2).چنانچه اخذ پيش‌دريافت جزء شرايط فروش باشد و با توجه به قراردادهاي منعقده و ساير مستندات موجود، شواهدي حاکي از تعلق تخفيف، سود، و امثالهم نسبت به مبلغ پيش‌دريافت و متناسب با مدت انتظار براي تحويل کالا وجود نداشته باشد، دراين‌صورت درآمد فروش بر مبناي قيمت توافقي اندازه‌گيري مي‌شود.

















شماره :	36


تاريخ :	5/7/1378


صفحه : 	1 از 1





پرسش مطرح شده :


چنانچه به دليل اخذ پيش دريافت، قيمت توافقي فروش کالا کمتر از قيمت فروش نقدي يا متعارف آن باشد، درآمد فروش بر مبناي کدام قيمت اندازه‌گيري و با تفاوت قيمت مزبور در شرايط مختلف چگونه برخورد مي‌شود؟










